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Spezialsorten

Qualitativ

hochwertige
Zutaten

frisch produziert

Handarbeit

Unique
Selling Point

Zusammenarbeit
mit Stiftung

Team m Geschéftsgang Marketing

Finanzen




% Produkt

Klassisches:
Orangen:

Apfel-Zimt:
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Meilenstein: Grosste B2B Bestellung

1400 Stuck

8000 Franken Umsatz
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Zielgruppen

Primare Zielgruppe:

55-75 Jahre
Hohe Zahlungsbereitschaft @

Wiederkehrendes Kaufverhalten

Sekundare Zielgruppe:

35-55 Jahre

Hohe Zahlungsbereitschaft




Business-2-Business

Kleine, mittlere und grosse
Unternehmen
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Break-Even-Point

Break-Even-Point
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@ Umsatz und Gewinn

Umsatz und Gewinn
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Instagram
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